
 

 

Se la prima domanda è “quanto vale un’impresa o un suo ramo?”, la seconda è 

“come possiamo impostare in modo efficace un processo di M&A?”. L’obiettivo 

quindi è fornire a chi ha un ruolo attivo nella valutazione di un’operazione 

M&A una panoramica di strumenti, anche innovativi, per la finanza 

straordinaria d’impresa, nonché presentare le prassi e le metodologie più 

idonee per condurre in modo efficace questo processo.  
   

• Quanto vale la mia impresa o l’impresa target?  

• Alcuni aspetti delle valutazioni ed i principi internazionali di valutazione. 

• La definizione degli obiettivi delle parti coinvolte in un'operazione M&A. 

• Le possibili fasi di un processo di acquisizione. 

• I criteri di valutazione del target e determinazione del prezzo. 

• La scelta tra differenti opzioni di strumenti finanziari per le operazioni di   

M&A.  

• Business e Legal Due Diligence 

• La contrattualistica nelle operazioni 

 

 DOCENTI 

Riccardo Coda e Massimo Solbiati Partners Coda&Solbiati 

Dott. Mario Basilico Chairman 2meet2biz 

Avv. Cecilia Cagnoni                  
Luoni Carnelutti Law Firm   
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